
Toen Christopher Columbus (1451-1506) 
Amerika ontdekte, zeiden critici dat 
iederéén dat had gekund. Columbus 
daagde ze uit om een ei rechtop op tafel 
neer te zetten. Nadat iedereen had 
gefaald, kneusde hij de ronde onderkant 
en zie: het ei bleef staan. “That’s easy!”, 
was het oordeel. “Jawel,” zei Columbus, 
“once you know how”.

Als Colombus ondersteunen we klanten bij zakelijk succes. Door de inzet van beproefde 
Microsoft-oplossingen maximaliseren we de efficiency en de overall prestaties van bedrijven 
in de food, manufacturing, retail, en zakelijke dienstverlening.

INDRUKWEKKENDE ROI:

Verdriedubbeling productie zonder 

toename van overhead

200% minder voorraad ten opzichte van 

het  voorgaande jaar

Afsluittermijn na sluitingsdatum van 

zeven naar twee dagen

Benodigde voorbereiding voor een 

productierun van een week naar 24 uur

Administratieve taken teruggebracht 

met 22%

LET US HELP YOU DO BETTER…

80%
van uw bedrijfsbehoeften  
out of the box

Op basis van onze diepgaande branchekennis breiden we het Microsoft-

platform uit met specifieke solution sets. U ervaart direct meerwaarde 

en een hoge ROI.

Meestal komen onze standaardoplossingen al tegemoet aan 80% van 

de branchespecifieke eisen – en dankzij minimale systeemconfiguraties 

profiteert u volledig van het gunstige effect op uw bedrijfsprestaties. En 

dat tegen een lagere cost of ownership.

De kennis van ons bedrijf 
én van onze logistieke en 
productieprocessen maakt 
Columbus onmisbaar bij het 
aangaan van deze strategische 
koerswijziging”  
Kevin Stacey, IT Director, Aliaxis Group



Met Columbus als partner beschikt u over  
vele voordelen: 

1. Een wereldwijde speler met oog voor detail

Waar ú zaken doet, daar is Columbus. In onze 41 vestigingen in 21 

landen combineren ruim 1000 professionals wereldwijde ervaring met 

lokale aandacht en diepgaande branchekennis.

2. Concurrentievoordeel voor uw bedrijf dankzij beproefde 
methodes en oplossingen

Onze bewezen succesvolle implementatiemethodologie SureStep+ 

en onze unieke solution sets staan garant voor een concurrerende 

voorsprong, met flexibele en schaalbare ERP-, CRM- en BI-software.

Door de gefaseerde aanpak gaat de technologie steeds gelijk op met 

bedrijfsgroei. Zo is uw investering blijvend waardevol. 

3. Snellere en minder belastende implementatie

Columbus staat voor snelle implementatie en eenvoudig beheer. 

Dankzij SureStep+ en installatie op basis van best practices houdt u de 

implementatiekosten in de hand. Ook hoeft u minder een beroep te doen 

op derden.

Daarnaast krijgt u er veel mogelijkheden bij om uw klantenservice te 

verbeteren – tegen gelijkblijvende overheadkosten. Tegelijkertijd nemen 

opleidingskosten af en zijn minder mensen nodig voor administratieve 

taken.

4. Focus op verhoogde efficiency en productiviteit

In onze Core Competency Centres in Europa en de VS onderzoeken 

branchespecialisten elke dag weer de technologische mogelijkheden 

om de efficiency en productiviteit te verbeteren. 

MEER WETEN?
Voor meer informatie over Columbus, 
waaronder cases, videos en white-
papers, ga naar
www.columbusglobal.com

WAAROM SAMENWERKEN MET  

COLUMBUS?

Wij helpen u uw processen te stroomlijnen 

zodat uw onderneming presteert op een 

professionele en pragmatische manier.

Door te upgraden naar de end-to-end 

bedrijfssoftware van Columbus heeft 

u altijd actueel inzicht in essentiële 

bedrijfsinformatie en houdt u grip op elk 

facet van de onderneming. U bent in staat 

om snel in te spelen op ontwikkelingen  

in de markt. 

OVER COLUMBUS:

Bij Columbus werken ruim 1000 professionals in 41 vestigingen en 21 landen. Onze 

20 jaar ervaring en 6000 succesvolle cases zijn voor Microsoft reden om Columbus 

aan te wijzen als wereldwijde toppartner. In de loop der jaren eerde het ons met 

vrijwel elke beschikbare award en certificering.

’Columbus’ is onderdeel van het geregistreerde handelsmerk ‘Columbus IT’

We zien Columbus als onze  
partner, die ons gedurende de 
implementatie van Microsoft 
Dynamics AX bij elke stap heeft 
begeleid en geadviseerd.

Inmiddels hebben we een 
doorlopende samenwerking; 
nog steeds waarderen we 
de diepgaande expertise 
over onze branche en 
bedrijfsbehoeften. 
Miguel Ángel Sanjurjo, General Manager, Nugafruits


